
El Club Las Rosas renació 
después de 27 años

EDICIÓN NOVIEMBRE 2025 - DISTRIBUCIÓN GRATUITA

www.expresionnorte.com.ar
info@expresionnorte.com.ar  

@expresionnorte
 3515108468

Un grupo de vecinos de B° Villa Cabrera logró reabrir sus  
puertas luego de más de 10 años de trabajo y esfuerzo.  
Esta nueva etapa llega con obras concretadas, una agenda de 
actividades y la ilusión de volver a ser un punto de encuentro.



Noviembre 2025 Página 2



Noviembre 2025Página 3

NOTIBARRIOS Multas por mal estacionamiento
Desde comienzos de octubre 2025 y a  
través de la App Ciudadana, los vecinos de 
la ciudad de Córdoba cuentan con la  
posibilidad de denunciar el mal estaciona-
miento, y otras faltas vehiculares, entre 
ellas: bloquear o tapar garajes; obstruir 
rampas para personas con discapacidad; 
estacionar en lugares para personas con 
discapacidad; ocupar espacios frente a  
hospitales o centros médicos. Desde el 1 de 
noviembre, ya quedan registradas y los in-
fractores deberán asumirlas y abonarlas 
como tal. Por ejemplo: el bloqueo de una 
rampa es penado con 200 mil pesos. 
Para denunciar, los ciudadanos deben  
iniciar sesión en la “App Ciudadana” con su 
cuenta de “CIDI”. Cabe destacar que se  
reserva la identidad del denunciante.

Se necesita una Guitarra eléctrica
Con la iniciativa “La música nos une”, la 
Fundación Séptimo Mes de B° San Martín 
busca reunir fondos o donaciones para  
incorporar una guitarra eléctrica al  
ensamble musical de adolescentes. La 
propuesta, que combina arte y conten-
ción, promueve valores, vínculos y opor-
tunidades para jóvenes de contextos  
vulnerables.
La campaña invita a colaborar de dos mane-
ras: donando una guitarra eléctrica nueva o 
usada, pero en buen estado o realizando un 
aporte económico para alcanzar los 
$250.000 necesarios para la compra. Las do-
naciones se reciben a través del alias: funda-
cion7mes (enviar comprobante a comunica-
cion@fundacionseptimomes.com.ar. 
+ info: Instagram: @fundacionseptimomes

Formando Emprendedores 2025
Alumnos de 5º y 6º año del Instituto secun-
dario El Salvador de B° Poeta Lugones se 
destacaron en el certamen Formando  
Emprendedores 2025 entre más de 300 
grupos a nivel provincial,  logrando ubicar-
se entre las 20 mejores y clasificar a la  
instancia nacional, que se llevará a cabo el 
7 de noviembre en en el Salón “Malvinas 
Argentinas” de la provincia de San Luis. 
De este modo, la empresa finalista “Tom-
TresMas”, integrada por Tomás Lozano, 
Máximo Masullo, Luca Vergara y Gerónimo 
Ruiz, representará al colegio en la Gran  
Final Nacional.
+ info: Instagram: @is_elsalvador

Comedor de Los Abuelos
El Comedor de Los Abuelos del Centro  
Vecinal Los Paraísos sigue creciendo y  
sumando propuestas gratuitas para el 
bienestar de los adultos mayores. 
"Ahora, además de entregar cada día un  
rico almuerzo (de lunes a viernes entre las 13 y 
14hs.) y compartir un espacio de encuentro, 
incorporamos actividades físicas adaptadas 
(miércoles y viernes de 10 a 11hs.), pensadas 
especialmente para cuidar la salud, mejorar 
la movilidad y fortalecer el ánimo. Además, 
sumaremos otras actividades recreativas", 
expresaron desde el Centro Vecinal.
+ info: Francisco Valles 2617 - 
Instagram: @ centro_vecinal_los_paraisos   
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 + información: Cel. 3513574559 - 
Instagram: @hugodecoraciones

"Hugó s Decoraciones": Elegancia y 
protección para cada espacio del hogar
Desde hace más de 20  años, esta firma 
cordobesa ofrece una amplia gama de 
toldos, cortinas y techos que transfor-
man patios, galerías y terrazas en ver-
daderos refugios de confort y estilo.

“Contamos con una gran variedad de toldos 
—tradicionales, romanos, punto fijo, vertica-
les y fijos— que confeccionamos en base al 
estilo de cada cliente”, explica Victor Polzoni, 
la cara visible esta empresa cordobesa que 
combina estilo, funcionalidad y calidad en 
su amplia línea de toldos, cortinas y techos. 
Con diseños personalizados y materiales de  
primera calidad. Cada modelo puede adap-
tarse a las medidas y necesidades específi-
cas del espacio, garantizando una protec-
ción solar que oscila entre el 95% y el 100% 
de los rayos UV, ideal para disfrutar del aire 
libre sin preocupaciones.
La tendencia de este año se inclina hacia los 
tonos sobrios y naturales. “Los colores grises 
y arena fueron los más elegidos, generando 
ambientes minimalistas y modernos”,  
asegura. La propuesta invita a pensar los 
toldos no sólo como una herramienta  
práctica, sino como un elemento decorati-
vo que realza el carácter de cada hogar. 

El diferencial de Hugo’s Decoraciones está 
en los materiales. “Trabajamos siempre con 
telas de algodón acrílicas, que brindan pro-
tección, frescura y estética. Son las más reco-
mendadas por su durabilidad y resistencia”, 
explica su dueño. Sin embargo, aclara que 
lo clásico nunca pasa de moda: “Los toldos 
de PVC y media sombra siguen siendo una  
excelente opción, aunque hoy los clientes  
buscan materiales más sofisticados y de  
mayor vida útil”.
Con atención personalizada, la empresa 
también se destaca por su cumplimiento y 
compromiso. Desde la contratación del ser-
vicio, los plazos de entrega se estiman entre 
10 y 15 días, período en el que se reconfir-
man las medidas, se confecciona el toldo y 
se realiza la colocación final. 

Mucho más que Toldos...
La firma amplió su catálogo con una com-
pleta línea de cortinas roller y bandas verti-
cales, tanto en versión Blackout como Suns-
creen, además de cortinas con riel europeo, 
perfectas para lograr ambientes elegantes 
y funcionales. Para quienes buscan solucio-
nes más integrales, también desarrollan  
techos para cocheras y galerías, confeccio-
nados con estructuras de caños estructura-

les combinadas con chapa o lona. “El objeti-
vo es ofrecer una cobertura estética y 
resistente, adaptada a cada necesidad, ya sea 
residencial o comercial”, detallan.
La versatilidad del servicio se completa con 
la confección de cubrepiletas, una alternati-
va ideal para proteger el agua y mantener la 
limpieza de la pileta durante todo el año. 
Así, cada producto de Hugo’s Decoraciones 
apunta a mejorar la calidad de vida, combi-
nando confort, seguridad y diseño.-
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Facundo Quinteros, nuevo presidente 
del Centro Vecinal San Martín, enca-
beza una gestión que busca rescatar la 
identidad histórica y cultural del barrio. 
Uno de los proyectos más ambicio-
sos es el de la ex penitenciaría, que  
funcionará como espacio turístico, 
cultural y de memoria.
 

Vecinos de B° San Martín, junto a institu-
ciones municipales, organizaciones,  
universidades e investigadores, plantean 
un proyecto para convertir a la ex Peniten-
ciaría San Martín (Paseo San Martín) en un 
atractivo cultural, turístico e histórico para 
ser visitado en Córdoba.
El proyecto tiene como objetivo revalori-
zar el espacio, no solo su edificio sino a  
través del reconto de los acontecimientos 
que se dieron mientras funcionó como 
cárcel.
"Nuestro objetivo es posicionar a B° San  
Martín como un referente cultural y turístico, 
manteniendo la memoria histórica y  
promoviendo la participación vecinal. Cada 
acción busca reforzar el vínculo de la  
comunidad con su patrimonio y abrir opor-
tunidades de desarrollo cultural y educati-

vo", expresó Facundo Quiroga, flamante  
Presidente del Centro Vecinal San Martín.

¿Cuándo asumiste las funciones como 
Presidente del Centro Vecinal?
Asumimos oficialmente el 13 de septiembre, 
cuando entró en funciones la nueva comi-
sión directiva. En lo personal es un gran logro 
y una enorme responsabilidad. San Martín 
es un barrio histórico, con mucha cultura e 
identidad, y el desafío es mayúsculo. Entre 
los objetivos está posicionar al barrio como 

punto turístico y cultural, además de atender 
problemáticas diarias como cloacas,  
desagües, calzadas y seguridad mediante 
mesas de trabajo específicas.
 
El proyecto del nuevo Centro Cultural 
en la ex cárcel San Martín genera gran  
expectativa. ¿En qué consiste y cómo 
surgió esta iniciativa?
La ex penitenciaría San Martín es un espacio 
patrimonial que buscamos refuncionalizar. 
Queremos poner en la agenda municipal y 

provincial su preservación y uso cultural. La 
iniciativa se realiza con la colaboración de 
autoridades de DDHH, Turismo y Participa-
ción Ciudadana. El edificio fue entregado en 
comodato al ejecutivo municipal y nosotros 
tomamos la posta desde el Centro Vecinal, 
integrando a todos los sectores históricos 
que quieran participar del proceso.
 
Se mencionó un circuito en honor al  
Cura Brochero durante noviembre. 
¿Qué actividades incluirá?
Con la historiadora Carina Villafañe instala-
remos un busto del Santo en el ingreso del 
Paseo y entronaremos una figura en la  
Capilla del primer panóptico. Se abrirá un 
circuito turístico sujeto a inspección técnica, 
que permitirá recorrer los pabellones 1, 2, 3 y 
4. Además, se prevé habilitar los patios para 
uso vecinal, de manera que la comunidad 
pueda disfrutar del espacio desde el primer 
momento.

"Buscamos consolidar  
un espacio donde convivan  

memoria, cultura y comunidad, 
con actividades permanentes y 

proyectos de largo plazo"
Además de cultural, el lugar será un  
Sitio para la Memoria. ¿Ya hay eventos 
previstos por los 50 años de la dictadu-

“Queremos que la ex Cárcel San Martín 
sea un Centro Cultural y de Memoria”
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 + información:  
Instagram: @sanmartincv

ra militar?
Sí, en 2026 se cumplirán 50 años de la dictadu-
ra del ’76 y el Centro Vecinal participará acti-
vamente en las conmemoraciones. La ex pe-
nitenciaría alojó presos políticos y aún 
conserva pabellones y un sótano con historias 
de tortura. La tradicional marcha de las an-
torchas contará con una masiva convocatoria 
y la participación del barrio será central en los 
actos.

 
Un espacio histórico 
para vecinos y visitantes
¿A partir de cuándo comenzará a funcio-
nar plenamente el centro cultural y qué 
eventos están previstos?
Los tiempos dependen del ejecutivo munici-
pal y las pericias técnicas que garanticen se-
guridad. Para el próximo año se prevé habili-
tar visitas guiadas por los patios y recorridos 
parciales del edificio. Ingresar y recorrer sus 
pasillos permitirá a vecinos y turistas tomar 
dimensión de la historia viva que albergan sus 
muros, siendo San Martín la última cárcel de 
América con tres panópticos sucesivos y más 
de 129 años de historia.
¿Cómo planean involucrar a los vecinos 
en el uso cotidiano del centro cultural y 
garantizar su seguridad?
La llegada de la Guardia Urbana Municipal 
(GUM) ayudó a contener el vandalismo. Los 

vecinos mantenemos la iluminación  
ornamental y la GUM protege los espacios 
verdes y los patios del paseo. Esto facilita la 
preservación y el desarrollo de actividades 
mientras los proyectos para licitar y ejecutar 
se materializan.

"Este nuevo Centro Cultural  
comenzará con un circuito  

brocheriano para enaltecer la 
figura del Cura Brochero.  

Además, como Sitio para la 
Memoria, se trabaja para  
conmemorar los 50 años  

del golpe militar"
 
¿Qué tipo de actividades culturales, de-
portivas o sociales se prevén?
Se planean actividades múltiples: deportivas, 
culturales y sociales. Desde talleres de danza, 
teatro y folclore hasta ferias de microempren-
dedores. Los patios y salones estarán disponi-
bles para la participación de todos los  
vecinos, con la intención de hacer del centro 
un espacio inclusivo y activo.

¿Qué significa personalmente para vos 
haber asumido y emprendido este  
proyecto?
Es un orgullo y una enorme responsabilidad. 
La reapertura del centro cultural y el trabajo 
en la ex penitenciaría simbolizan cerrar la  
etapa de planificación y comenzar a llenarlo 

de contenido. Queremos contagiar entusias-
mo, amor por el barrio y asegurar que nuevas 
generaciones se apropien del lugar y de sus 
valores.
 
¿Cómo visualizan el futuro del Centro 
Cultural San Martín?
El futuro es participativo y abierto. Buscamos 
consolidar un espacio donde convivan  
memoria, cultura y comunidad, con activida-
des permanentes y proyectos de largo plazo. 
La idea es que los vecinos sientan el Centro  
Cultural como propio y que la identidad histó-
rica del barrio se mantenga viva para genera-
ciones futuras.-
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 + información: Cel. 3515520268 - 
econci.mentor@gmail.com  

Cómo un diagnóstico simple, profesio-
nal  y honesto puede transformar tu 
negocio y convertir el deseo de crecer 
en un plan concreto y posible.

Por: Lic. Esteban F. Conci

Cuando un comerciante dice “Quiero 
vender más”, ¿por dónde empieza  
realmente la conversación?
Empieza por una pregunta incómoda pero 
clave: ¿de qué dependen mis ventas? Hay 
factores externos —economía, competen-
cia, estacionalidad— que exigen adaptar-
se. Y hay factores internos —conocer a los 
clientes, precios, surtido/servicios, aten-
ción, comunicación, organización— sobre 
los que sí se puede decidir. El primer paso 
es distinguirlos para enfocar la energía 
donde el negocio tiene control.

¿Cómo se ordena ese primer diagnósti-
co sin caer en tecnicismos?
Con claridad y datos básicos. No hace falta 
un sistema complejo: un registro sencillo 
de clientes y ventas ya permite ver  
patrones. A partir de allí se construye una 
radiografía del negocio: quién compra, 

qué compra, con qué frecuencia, y cómo se  
conecta eso con la oferta, los precios y la 
forma de vender. El objetivo no es impresio-
nar con planillas, sino saber con honestidad 
dónde se está parado.

Muchos negocios son familiares y muy 
chicos. Suelen decir: “no tengo tiempo 
ni dinero para asesorías”.
Es una realidad. Por eso el proceso debe ser 
práctico, breve y adaptado. Un acompaña-
miento profesional no tiene sentido si exige 
dedicar horas imposibles. Lo que sí es  
viable es un diagnóstico ágil, que permita 
tomar decisiones informadas y priorizar. La 
consultoría debe ajustarse al ritmo del mos-
trador, no al revés.

¿Y para qué me sirve tener ese diagnóstico?
Dos cosas muy concretas:
•Saber dónde está parado el negocio, con evi-
dencia suficiente para decidir con serenidad.
•Definir líneas de acción generales (rumbo) 
y acciones particulares para el corto plazo, 
siempre adaptadas a las necesidades de  
cada comercio. Cada negocio tiene su  
propia realidad, y por eso necesita un “traje 
hecho a medida”

El foco está en la coherencia entre diagnós-
tico y decisiones, no en vender “milagros”. 
Cuando una acción se deriva de una necesi-
dad real del negocio —no de una moda ni 
de copiar a un vecino—, es más probable 
que tenga sentido para ese comercio y sus 
clientes.

¿Qué lugar ocupan las metas en un ne-
gocio pequeño?
Central. Metas específicas para ese comer-
cio ayudan a priorizar y a comunicarle al 
equipo qué importa. No se trata de gran-
des cifras, sino de objetivos claros y realis-
tas a corto, mediano y largo plazo, que sur-
gen de la realidad de cada negocio. Las 
metas no son promesas al cliente; son 
compromisos internos para ordenar el es-
fuerzo.

Si quisiera dar el primer paso, ¿qué de-
bería esperar de una consultoría seria?
Esperar escucha, claridad y adaptación. Un 
proceso que empiece por entender la  
situación actual, que evite soluciones de 
manual y que entregue un mapa de ruta 
propio, con líneas generales y acciones de 
corto plazo alineadas al diagnóstico. Nada 
de garantías prefabricadas: transparencia 
en el punto de partida y criterios para  
decidir.

Para cerrar: ¿cuál es la invitación?
Si siente que trabaja mucho y no tiene una 
“foto” nítida del negocio, pidamos ese 
diagnóstico. Con gusto puedo compartir 
sin costo un checklist inicial y una planilla 
simple para empezar a registrar lo esencial. 
A partir de esa base, conversamos y defini-
mos un camino ajustado a su realidad. La 
meta no es prometer resultados universa-
les, sino tomar mejores decisiones para su 
comercio.-

Tu comercio puede vender más,  
si sabés por dónde empezar
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ENTRETENIMIENTO

Laberinto!

Sopa de Letras: 
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Sopa de Letras: 
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ALQUILER DE CASAS, 
LOCALES Y DPTOS.

VARIOS

MENDIOLAZA. Gran lote de 1300m con 360m 
cub, 3 dorm., 2 baños, pileta, todo parquizado, 
Exc. entorno. Escritura. U$D 148.000. 
SR Serv. Inmob. 3513295129
LOMAS DE SAN MARTÍN. Lote  de 270mts s/
Pablo Barrelier al 2700. Muy buena ubicación, a 
150mts de Av. Mons. Pablo Cabrera. Escritura. 
U$D 60.000. SR Serv. Inmob. 3513295129
GENERAL BUSTOS. Gran PH tipo casona. 3 dor. 
2 baños. 112m2 cub. U$D 60.000. 
SR Serv. Inmob. 3513295129
CENTRO. Dpto. 2 dorm. 1 escr. 2 baños. 75m2 
cub. U$D58.500. SR Serv. Inmob. 3513295129
HORIZONTE DE UNIVERSITARIO. Casa  2 
dorm.  ¡A estrenar! Compacta E. U$D 45.000. 
Sup. Total 147. Sup. Cub. 54. 
SR Serv. Inmob. 3513295129 / 3513183809
VILLA CATALINA, BOSQUES. Lote  en Barrio 
Privado. Sup. 476 mts, Planos. U$D 36.000 
Escritura pronto conexión gas natural. 
SR Serv. Inmob. 3513295129
ZUMARAN. ¡Oportunidad! S/calle Zapican.  

VILLA MARTA. Dpto. nuevo a estrenar s/Cordille-
ra. Primera calidad. 2 dorm, Baño, ante baño, Coci-
na comedor, Escritorio, Terraza con lavadero y 
asador. Otra terraza. Alquiler $950.000. 
MARVIC Inmobiliaria Cel. 155932337
MILENICA. Rodriguez del Busto. Dpto. 2 dorm, 2 
baños, living com, cocina comedor, cochera. Pi-
sos parquet, aberturas de aluminio, muebles 
empotrados, placares amplios, amenities (pisci-
na, sun). Alquiler $1.200.000 
MARVIC Inmobiliaria Cel. 155932337
POETA LUGONES. Dpto en Planta Alta de 2 dor-
mitorios. $600M GOFFI  351 7449433
NUEVO POETA. 2 dormitorios, cochera y patio. 
$850M. GOFFI  351 7449433
TABLADA PARK.  Duplex de 3 dormitorios 3 ba-
ños $980M. GOFFI  351 7449433
POETA LUGONES. Dpto. de 1dorm, cocina,  
comedor, cochera $400M GOFFI 351 7 449433
MARQUÉS. Casa. 2 dorm. Baño completo. 
Cocina comedor amplia y luminosa. Escrito-
rio o espacio de trabajo. Patio grande. 
$1.000.000 CRECER INMUEBLES 3516116969

SILLÓN. Vendo Sillón de 3 cuerpos de cuero 
negro con almohadones. ¡Muy buen estado!
$200.000. Cel. 3512023640
VARIOS. Vendo Máq.de cocer a pedal. Sillón 4 
cuerpos. Estantería de cajones de verdulería. 
Balanza reloj. ¡Consultar! Cel. 3512344638

CLASIFICADOS

VENTA DE CASAS, LOCALES, 
TERRENOS Y DPTOS.

Casa a reciclar completa. 2 dorm, baño, cocina, 
living, Patio chico. u$S 40.000.
MARVIC Inmobiliaria Cel. 155932337
MARQUÉS. Apto Crédito. , con Gran Terreno, : 
Muy buen estado. Consta de: Cocina Comedor, 
Cocina con muebles de cocina bajo mesada y 
alacena. 3 dormitorios con placard , uno de ellos 
con baño independiente. Baño. Galería  
cubierta. Patio amplio  con Cuarto de guardado 
Servicios de luz, gas y agua. U$s 95.000.-
MARVIC Inmobiliaria Cel. 155932337
JORGE NEWBERY.  Casa más Dpto. Apto Crédi-
to. Casa: 3 dormitorios con placard y piso enta-
blonado ,2 baños, Living comedor amplio con 
hogar, Cocina comedor con muebles de cocina 
completos, Patio con Piscina. Quincho cerrado 
con Asador . patio de luz, garaje para un auto y 
cochera para 2 más. Dpt: con ingreso indepen-
diente, cocina dorm baño y patio.  U$s 120.000.- 
MARVIC Inmobiliaria Cel. 155932337
MARQUÉS. Excelente estado, casa esquina. 
2dorm con placard, cocina comedor con mue-
bles de cocina nuevos, living, baño con ante ba-
ño, patio y cochera.U$s 75.000.- 
MARVIC Inmobiliaria Cel. 155932337
POETA LUGONES. Casa de 4 dormitorios dos 

baños garaje patio  D120M GOFFI  351 7 449433
CAMINO A 60 CUADRAS (HOY 11 DE SPTIEMBRE). 
Casa con 225m² cubiertos y 1.500m² de terreno 
Tres dormitorios, dos baños cochera, quincho. 
¡Consulte! GOFFI  351 7 449433 
LA FRANCE. A reciclar  3 dormitorios D39M 
GOFFI  351 7 449433
LA FRANCE. Sobre Cardeñosa 2721 Casa de 2 
dormitorios D75M GOFFI  351 7 449433
LAS MAGNOLIAS. Casa en planta baja c/todos 
los servicios. 2dorm con placares. Estar. Cocina 
comedor. Galería.Espacio de usos múltiples. Patio 
c/asador. Posesión inmediata. U$s 55.000 
CRECER INMUEBLES 3516116969
ALTO VERDE. Dúplex. PB: cochera para 1 auto
Estar comedor. Cocina equipada. Patio chico 
con asador. PA: pasillo de distribución de am-
bientes. 2 dorm con placar y sus interiores. C/
dorm c/aire acond y calefactores individuales
Escritura y posesión inmediata. U$s 75.000
CRECER INMUEBLES 3516116969
POETA LUGONES. Casa Apta Banco Nación. 3 
dormitorios, 1 baño. Living comedor amplio, 
Cocina comedor con amoblamiento completo. 
Garaje doble. Lavadero. Patio con asador y  
Terraza. Excelente ubicación. U$s 116.000
CRECER INMUEBLES 3516116969
MARQUÉS. Casa de la época s/Tomas de Irobi 
178 con escritura. Parque de 1120 m2. Construc-
ción de 261 m2. Ingreso principal, hall, living 
comedor con hogar, cocina comedor, cuarto de 
servicio con baño, 3 dormitorios con placar, 2 
baños, garaje para 3 autos.  Lote de 32 mts de 
frente por 35 de fondo.  U$s 159.000
CRECER INMUEBLES 3516116969
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Luego de más de dos décadas 
de abandono, un grupo de veci-
nos encabezado por María Silvina  
Sayago logró recuperar, restaurar y 
reabrir el histórico Club Social y De-
portivo Las Rosas, fundado en 1955. 
La nueva etapa llega con obras con-
cretadas, una agenda de actividades y 
la ilusión de volver a ser un punto de 
encuentro para toda la comunidad.
 

"Haber logrado esta reapertura después de 
tantos años es orgullo puro. Es cerrar una 
etapa de reconstrucción y abrir otra: la de  
llenar al club de vida y contenido. Nuestro 
deseo es verlo repleto de niños, jóvenes y 
adultos disfrutando, apropiándose del  
lugar. Solo así se garantiza su futuro: con 

nuevas generaciones que abracen los  
mismos valores de compromiso, comunidad 
y amor por el Club Las Rosas", indicó María 
Silvina Sayago, actual Presidenta.
En este espacio, creado en 1955 (Ricardo 
Pedroni 1856), se jugaban partidos de fút-
bol, básquet, torneos de bochas y se orga-
nizaban salidas de caza y pesca, y eventos 
familiares con los tradicionales partidos de 
truco y dominó. Sin embargo, por diferen-
tes motivos, durante 27 años estuvo ce
rrado, sus instalaciones se fueron deterio-
rando y el club cayó  en el olvido y el 
abandono. 

Desde el año 2013, un grupo de vecinos 
comenzaron a trabajar por su reapertura, y 
después de tantos años de lucha, esfuerzo 
y dedicación lograron su cometido con el 
apoyo de la Municipalidad de Córdoba.

"Saldamos la deuda con los vecinos"
¿Cómo nació la idea de recuperar el 
Club Social y Deportivo Las Rosas?
En mi caso, junto a un grupo de mujeres 
que hacíamos gimnasia, allá por 2011 nos 
planteamos la importancia de tener un  
espacio propio. Nuestra profe no podía  
pagar un alquiler, y ese fue el detonante.

Luego, supimos que varios vecinos colin-
dantes al club tenían el mismo deseo:  
recuperarlo, porque estaba completamen-
te abandonado y había intentos de usur-
pación. Así empezó todo, como una causa 
común del barrio.
 
¿Por qué hubo tantas trabas y se tardó 
tanto tiempo en poder reabrirlo?
Hubo una gran resistencia del organismo de 
control de Asociaciones Civiles. Durante 
años, la Inspección de Personas Jurídicas no 
autorizaba ni elecciones ni intervención, y 
preferían un club en ruinas antes que dejar 
trabajar a un grupo de vecinos. Recién en 
2013 logramos conformar una comisión. 
Descubrimos graves irregularidades: un  
terreno del club había sido vendido ilegal-
mente, y tuvimos que hacer una denuncia 
penal. Mientras tanto, el edificio estaba sin 
luz, sin agua, sin baños ni documentación. 
Era un esqueleto. Y sin recursos ni apoyo  
institucional, solo podíamos avanzar con  
ferias y rifas para sobrevivir.
 
¿Cómo lograron revertir esa situación y 
financiar las obras?
La resolución del juicio penal fue clave:  
recuperamos las hectáreas que pertenecían 
al club y los imputados, para lograr su sobre-
seimiento, ofrecieron reparar el daño econó-
mico. Esa inyección permitió iniciar obras 
importantes. Luego recibimos un subsidio 
del programa municipal "Construyendo  
Clubes", que nos ayudó a terminar la obra y 

B° Villa Cabrera: El Club Las Rosas  
reabrió sus puertas después de 27 años
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 + información:  Ricardo Pedroni 
1856  - B° Villa Cabrera - Instagram:  
@clublasrosas_villacabrera

reinaugurar el 3 de octubre pasado. Fue el  
impulso que necesitábamos después de  
tantos años de esfuerzo.
 
Un club que volvió a vivir
¿Qué mejoras edilicias realizaron desde 
que comenzaron los trabajos?
Quienes vieron el club antes no pueden creer 
lo que logramos. Con el ingreso de recursos 
pudimos contratar una empresa que hizo el 
piso del salón principal, tres baños nuevos,  
refuerzos estructurales, revoques, aberturas y 
pintura. Antes de eso, la comisión misma  
había hecho las conexiones de luz, agua y 
cloacas, y reemplazado parte del techo.  

Fue un trabajo colectivo, hecho con amor y  
compromiso por todos los integrantes de la 
Comisión Directiva.
 
¿Con qué infraestructura cuenta hoy el 
Club Las Rosas?
Actualmente, tenemos un salón principal de 
25 x 8,50 metros, otro más pequeño en planta 
alta y estamos reparando un tercero en plan-
ta baja, que esperamos habilitar con lo que  
podamos generar a partir de las nuevas acti-
vidades. Es un espacio que crece paso a paso, 
pero ya está vivo y en uso.
 
¿Qué tipo de actividades deportivas, 

culturales o sociales planean ofrecer?
Hay muchas propuestas en marcha. Ya inicia-
mos arquería para todo público desde los 12 
años, a cargo del instructor Pablo Tonoli  
Ettlin. Además, están planificadas actividades 
como tenis de mesa, gimnasia rítmica, teatro, 
folclore, biodanza y cursos para adultos.  
Queremos que haya movimiento todo el día, 
que sea un espacio plural y abierto.
 
¿Qué significa para ustedes reabrir un 
club fundado en 1955?
Es una emoción enorme. Sentimos que salda-
mos una deuda con el barrio Villa Cabrera y 
con su historia. Es una demostración que el 
trabajo consecuente y serio, priorizando el  
interés colectivo, conjuntamente con una una 
administración eficiente y transparente de los 
recursos te lleva a buen puerto. La inaugura-
ción fue muy emotiva: participaron vecinos, 
familias, autoridades municipales, el inten-
dente y Héctor “Pichi” Campana, que nos 
acompañó mucho en la última etapa. Fue 
una fiesta comunitaria, el renacer de un  

símbolo barrial.Antes Ahora

¿Qué proyectos tienen para el futuro?
Queremos desarrollar más actividades cultura-
les, deportivas y sociales. Además, proyecta-
mos usar las dos hectáreas que posee el club en 
barrio Los Bulevares para nuevos espacios  
recreativos y deportivos. Es un sueño que  
iremos concretando con el tiempo, siempre con 
la misma energía que nos trajo hasta acá.-



Noviembre 2025 Página 18

“En La Perruquería, cada mascota  
es única y merece el mejor cuidado”
Un espacio donde el amor por los  
animales se transforma en profesión 
y en servicio personalizado. En B°  
Argüello, la peluquería canina de 
Brenda Gervasoni, quién es hipoacúsi-
ca, combina estética, salud y empatía 
en cada atención.

¿Cómo nació La Perruquería y qué te 
motivó a dedicarte al cuidado estético y 
sanitario de las mascotas?
La Perruquería nació de mi amor por los ani-
males y las ganas de crear un espacio donde 
reciban el mejor cuidado. Siempre sentí una 
conexión especial con ellos, y al ser hipoacú-
sica, me entiendo desde otro lugar, más  
instintivo y sincero. Eso me inspira a dar lo 
mejor de mí en cada atención.
 
En lo personal, ¿qué significa para vos 
esta peluquería canina?
No es solo un trabajo, es un espacio donde 

puedo ser yo misma, hacer lo que amo y  
conectar con los animales de una forma  
auténtica. Es mi pasión y mi forma de apor-
tar algo bueno.

¿Cómo definirías la experiencia que  
viven las mascotas y sus dueños cuando 
visitan el local?
Buscamos que cada visita sea una experien-
cia tranquila y agradable, tanto para los  
animales como para sus dueños. En La  
Perruquería ofrecemos baño, corte de pelo 
con tijera o máquina (según el tipo de pelo), 
perfilado, limpieza de orejas y pliegues, corte 
de pulpejos, secado, cepillado y perfumado 
final. Todo con productos de calidad y  
mucho amor.

¿Trabajan con todas las razas y tamaños? 
Sí, trabajamos con todas las razas y tama-
ños. Cada perro tiene sus necesidades parti-
culares, por eso adaptamos el servicio según 
su tipo de pelaje. Los perros de pelo largo, 
por ejemplo, necesitan mantenimiento cada 
seis a ocho semanas para evitar nudos y 
mantener un pelaje sano y limpio.
 
¿Qué beneficios tiene llevar al perro  
periódicamente a la peluquería, más 
allá del aspecto estético?
No es solo una cuestión de imagen. Un baño 
y cepillado frecuente ayudan a mantener la 
piel limpia, prevenir nudos, eliminar pelo 

muerto y detectar a tiempo posibles proble-
mas como irritaciones o pulgas. Además, los 
perros se sienten más cómodos, relajados y 
felices.
 
¿Cada cuánto se recomienda un corte o 
un lavado?
Depende del tipo de pelaje, pero en general 
sugerimos un baño cada tres o cuatro  
semanas, y un corte cada seis a ocho sema-
nas. Mantener una rutina de higiene es clave 
para que estén cómodos y sanos.

¿Cuentan con retiro y entrega a domicilio? 
Por el momento no realizamos servicio de 
retiro y entrega; los dueños se acercan direc-
tamente hasta nuestro local, en calle Mancol 
8684, B° Argüello. Nos gusta que conozcan el 
espacio donde cuidamos a sus mascotas. 
Además, ofrecemos descuentos especiales 
cuando traen dos o más perritos, como  
una forma de agradecer la confianza.
 
¿Qué es lo que más disfrutás de este  
trabajo?
Ver cómo los perritos entran con miedo o 
nerviosos y se van felices, limpios y moviendo 
la cola. Esa conexión sincera no se compra ni 
se enseña: se siente. Eso es lo que me motiva 
cada día a seguir creciendo con La  
Perruquería.-

 + información: Cel. 3544557470 - 
Instagram: @perruqueria.brenda 
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SOLO CHICOS

Encontrá 5 diferencias...

Crucigrama!!
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El que busca... 
¡Encuentra!

1- Máquina de fotos
2- Chupete rojo y blanco
3- Sombrillita 

4- Cocodrilo
5- Pelota de tenis
6- Limón

10- Tenedor
11- Gusanito
12- Tarjeta roja

7- Raqueta de tenis
8- Agujas de tejer
9- Martillo
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      + información: Cenma 23: Julián Paz 
1851 B° Villa Cabrera - WhatsApp: 
3516083424 // Cenma 23 Anexo: Perez 
Correa 1500 B° Marqués de Sobremonte 
Anexo - WhatsApp: 3517335001

Con más de 50 años de trayectoria, la 
institución sigue apostando a la inclu-
sión, la formación laboral y los proyec-
tos sociales que transforman vidas. 
La directora, Natalia Amani Cánovas,  
detalla las propuestas, novedades y 
el espíritu del CENMA 23 de B° Villa  
Cabrera y su anexo de B° Marqués  
de Sobremonte Anexo.

 
¿Cuál es la propuesta educativa que 
ofrece el CENMA 23? 
Contamos con más de 50 años de experiencia 
en la educación de jóvenes y adultos. Su  
propuesta combina formación académica y 
vinculación con el mundo laboral a través de 
pasantías en distintas empresas, además de 
impulsar emprendimientos propios. También 
promueve proyectos sociales como “Acompa-
ñar también es cuidar”, destinado a familiares 
de pacientes del Hospital Pediátrico del Niño 
Jesús, y la participación en el Parlamento de 
Jóvenes y Adultos, que lleva sus inquietudes al 
ámbito legislativo.
 
¿Qué tipo de orientación o modalidad de 
formación tienen?

 
Ambas sedes ofrecen la orientación en Econo-
mía y Administración, con cursado presencial 
de lunes a viernes desde las 18.30hs. Este  
horario permite compatibilizar los estudios 
con el trabajo o las tareas familiares. Además, 
cada estudiante recibe un seguimiento perso-
nalizado, y en caso de dificultades, se brindan 
instancias de apoyo pedagógico para  
acompañar su trayectoria educativa.
 
De cara al nuevo ciclo lectivo 2026, ¿cuáles 
son los requisitos y pasos para inscribirse? 
Las preinscripciones para el ciclo 2026 ya es-
tán abiertas y se pueden realizar de manera 

online mediante un formulario de Google o 
presencialmente en la escuela. Los requisitos 
son ser mayor de 18 años o cumplirlos duran-
te el año. Se debe presentar fotocopia de DNI, 
constancia de CUIL, certificado de estudios 
primarios, pase y Certificado Único de Salud 
(CUS). En diciembre habrá una reunión infor-
mativa para los interesados.
 

El próximo 20 de noviembre realizarán 
una jornada a puertas abiertas. ¿Qué  
actividades tienen previstas?
La educación es siempre una oportunidad para 
mejorar. La Jornada de Puertas Abiertas llevará 
el lema “La educación no tiene edad, tiene  
ganas” y mostrará los trabajos realizados  
durante el año por los estudiantes. Habrá  
productos artesanales, exposiciones de investi-
gaciones, charlas de coaching ontológico y  
ciberseguridad, y números artísticos. Comenza-
rá a las 19.30hs. en la sede de Villa Cabrera, y  
finalizará con una rifa abierta al público.- 

CENMA 23: “Nunca es tarde porque la 
educación no tiene edad, tiene ganas” 
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HORÓSCOPO

ARIES
Noviembre te impulsa a reto-
mar proyectos que habías pos-
tergado. La energía vuelve y 
sentís la necesidad de tomar 

decisiones rápidas. En el trabajo, se abren 
puertas si confiás más en tu iniciativa. Cuidá 
tus impulsos: no todo se resuelve corrien-
do. En el amor, se encienden pasiones  
intensas. Necesitas descanso mental.

Mes de estabilidad emocional y 
avances concretos. Vas a notar 
que tu paciencia empieza a dar 
frutos. En el trabajo, reconocen 

tu esfuerzo y podrías recibir una propuesta 
inesperada. En el amor, momentos de  
ternura y conexión profunda.  Cuidá tu  
descanso: tu cuerpo pide pausa. 

TAURO LEO

GÉMINIS

Tu carisma está en su punto 
más alto. Brillás y los demás lo 
notan. En el amor, se enciende 

una pasión intensa, pero deberás cuidar 
los egos. En lo profesional, un nuevo rol o 
reconocimiento te devuelve motivación. 
No todo será fácil: hay envidias o compe-
tencias, pero salís fortalecido. La economía 
mejora lentamente. Energía alta para cam-
bios en imagen o estilo de vida. 

VIRGO

LIBRA
Mes de equilibrio emocional y 
decisiones justas. Te animás a 
poner en palabras lo que antes 

callabas. En el amor, mejor comunicación y 
gestos de ternura. Podría surgir una recon-
ciliación importante. En el trabajo, se valo-
ran tus ideas. La economía mejora con  
pequeños ajustes. Cuidá el descanso y des-
conectá del exceso digital. Nuevos víncu-
los sociales te inspiran y te abren caminos.

ESCORPIO
Noviembre te encuentra reno-
vando energía. Cumpleaños, 
cierre de etapas y apertura de 

caminos. Es un mes poderoso para rein-
ventarte. En el amor, pasión y profundi-
dad, pero también necesidad de libertad. 
En lo laboral, te destacás por tu intensidad 
y compromiso. Evitá choques con figuras 
de autoridad. La salud emocional es clave: 
soltá rencores.

SAGITARIO
Entrás en una etapa de expan-
sión. Tus ideas vuelven a fluir 
con optimismo. En el trabajo, 
se activan contactos y pro-

puestas nuevas. En el amor, reencuentros 
y posibilidades de algo más estable. Tu 
energía aumenta, pero cuidá no dispersar-
te. La economía se ordena si planificás. Fin 
de mes con noticias que te entusiasman. 

CAPRICORNIO
Mes de madurez y decisiones 
firmes. El esfuerzo sostenido 
empieza a mostrar resultados. 

En lo laboral, podrías asumir un nuevo 
compromiso o liderazgo. En el amor, nece-
sitás sentir reciprocidad. Energía estable, 
aunque con momentos de cansancio.  
Evitá cargar con problemas ajenos.

ACUARIO
Noviembre te empuja a crear, 
innovar y cambiar rutinas. En el 
trabajo, llega un proyecto dife-
rente que te motiva. En el amor, 

se abren nuevas oportunidades, sobre to-
do si soltás viejas estructuras. La econo-
mía requiere control, pero hay buenas 
perspectivas. Evitá conflictos con amigos 
o grupos. La salud pide descanso mental.

PISCIS
Tu sensibilidad está a flor de 
piel, pero también tu creativi-

dad. En el amor, hay magia y conexión 
profunda, ideal para nuevos comienzos. 
En el trabajo, usá tu intuición: verás lo que 
otros no. Cuidá la confianza y los límites 
personales. En lo económico, evitá présta-
mos o decisiones apresuradas. 

CÁNCER

La comunicación será tu mejor 
aliada. Noviembre te pide  
claridad en tus palabras y en tus 

decisiones. Es momento de poner límites y 
ordenar tus prioridades. En el amor, podrías 
sentir cierta confusión, pero todo se aclara 
si hablás desde el corazón. En el trabajo,  
llega un desafío que te saca de la rutina. 

Tu mente está más clara y tus 
objetivos se ordenan. Es un mes 
para planificar a largo plazo. En 

el trabajo, se abren oportunidades de  
crecimiento si confiás en tus habilidades. 
En el amor, podés sentir cierta distancia, 

El mes comienza con intros-
pección y termina con expan-
sión. Vas a sentirte más seguro 

para tomar decisiones personales. En el 
amor, necesitás cercanía y comprensión; 
evitá los silencios largos. En el trabajo, ce-
rrás un ciclo y se abre uno más afín a tus 
valores. Los temas del hogar y la familia 
vuelven al centro, con buenas noticias.

pero es temporal. En la economía, cuidá los 
detalles y no firmes nada sin revisar. Energía 
mental en aumento: aprovechala para 
aprender o enseñar. Un encuentro casual 
puede cambiar tu ánimo.
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María Gabriela Nota
Lic. en Psicologia

M.P. 5648

Dificultades de la vida en pareja
Hijos, amor, límites.
Apto carnet de conducir p mayores de 70 años

Jose de Goyechea 3229 l2 esq. M. Quintana - 156003636

para ayudarte a pensar...
Una escucha atenta 

Particulares y obras sociales
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Alumnos del Instituto El Salvador de 
B° Poeta Lugones y personas mayo-
res del Taller Solidario crearon juegos 
didácticos con materiales reciclados 
y leyeron cuentos que despertaron la 
atención, la imaginación y la alegría 
de los niños del Centro Educativo de 
Nivel Inicial Leopoldo Lugones.

La propuesta intergeneracional surgió al 
inicio del año con encuentros entre  
jóvenes y personas mayores, donde se co-
nocieron e intercambiaron ideas sobre el  
proyecto. Se organizaron los roles: los 
alumnos de 3° Año "A" y "B" del Instituto El 
Salvador de B° Poeta Lugones elaboraron 
los cuentos, mientras que las personas  
mayores del Centro de Jubilados de B° 
Poeta Lugones crearon juegos como  
memotest, tangram, rompecabezas,  
dominó con botones y títeres hechos con 

ramas de árboles. Cada elemento fue  
pensado para estimular la atención,  
concentración y creatividad de los niños 
de Sala de 3, 4 y 5 años del Centro Educati-
vo de Nivel Inicial Leopoldo Lugones.
La jornada fue, según un alumno, “Diver-
sión prolongada”, ya que se sorprendieron 

por la energía y rapidez con que los niños 
conectaron con los jóvenes. Otro comen-
tario destacaba la nostalgia y emoción que 
les generaba ver los juegos tradicionales, 
esta vez confeccionados artesanalmente 
con materiales reciclados, demostrando el 
tiempo, esfuerzo y dedicación invertidos 

por los adultos.
 
Un proyecto que une generaciones
El entusiasmo de los niños fue contagioso. 
“Crear es maravilloso, utilizar elementos que 
tenemos en nuestros hogares y luego ver el 
entusiasmo de los niños armando los rompe-
cabezas es lo más”, comentó Kuki (80 años), 
resaltando la magia de transformar  
materiales cotidianos en experiencias  
educativas. Más de 10 cuentos fueron  
leídos y puestos en escena, generando  
risas, participación y aprendizaje en cada 
interacción. Laura Beatriz Molina, directora 
del Jardín,  destacó la calidez humana de 
los participantes y la fascinación de los  
niños: “Fue una jornada llena de magia,  
alegría y vivencias transformadas en apren-
dizaje. Sería muy lindo y provechoso que se 
repita en el tiempo”, señaló, valorando la 
conexión intergeneracional y el compro-
miso de todos.
Raquel (80 años), participante del taller, 
compartió un mensaje inspirador: “A las 
personas mayores les diría que eviten el  
encierro, que se pongan en contacto con 
grupos diferentes, participen en talleres de 
lectura y memoria, y que vivan cada día con 

Estudiantes y Adultos mayores 
confeccionaron juegos para niños
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felicidad, dejando atrás cosas del pasado que 
los hacen sufrir”.
Nora Benetto, otra de las personas mayores 
involucradas, expresó su satisfacción por 
ver cómo su creatividad y entusiasmo lo-
graron captar la atención de los niños:  
“Promover la creatividad en los alumnos y 
que los niños estuvieran atentos y participa-
ran fue muy gratificante”, afirmó, resaltando 
la importancia de transmitir pasión y dedi-
cación en cada actividad.
El proyecto también contó con apoyo de fa-
miliares y docentes, así como de personas 
que colaboraron con materiales y elementos 
para los juegos. Gracias a esta colaboración, 
los niños, jóvenes y adultos pudieron entre-
nar todas las funciones cognitivas: atención, 
concentración, creatividad, percepción,  
lenguaje, motivación, escritura y aprendiza-
je, consolidando un proceso de Entrena-

miento Cognitivo Intergeneracional.
La Lic. Andrea Bobillo del Centro de Jubila-
dos y el Prof. Raúl Bron de El Salvador desta-
caron que la experiencia no solo fortaleció 
vínculos entre generaciones, sino que  
también permitió construir un espacio de 
aprendizaje mutuo y alegría compartida, de-
mostrando que la creatividad y la solidaridad 
son pilares fundamentales para la educación 
y el desarrollo social de la comunidad.-
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Patricia Russo y Anabella Anit son 
las protagonistas de esta increíble 
hazaña al convertirse en la primera 
travesía femenina integral del mon-
tañismo cordobés. “El Regreso”, unió 
el punto de partida en Los Gigantes 
con la meta en Achiras, atravesando el  
cordón serrano de norte a sur. Una 
verdadera muestra de que las limita-
ciones "solo existen dentro de uno".

El viento serrano fue testigo de cada paso, 
cada silencio y cada amanecer compartido 
entre montañas. Durante 18 días,  
Patricia Russo (63 años) y Anabella Anit (48 
años) atravesaron las Sierras Grandes de 
Córdoba en una travesía sin precedentes. 
Su aventura, bautizada como “El Regreso”, 
se convirtió en la primera expedición  
femenina integral del montañismo cordo-
bés, recorriendo cerca de 300 kilómetros 
desde Los Gigantes hasta Achiras, uniendo 
el norte y el sur de la cadena montañosa.
El desafío nació de un recuerdo y una  
promesa. “En el 2010, el Club Andino  
Córdoba, con motivo del Bicentenario de 
nuestra Patria, decidió realizar algo extraor-
dinario: La Expedición Integral de las Sierras 
Grandes”, rememora Patricia Russo, quien 
formó parte de aquel grupo pionero.  
“Partimos desde Achiras y llegamos a Los Gi-
gantes. Años después, propuse hacer el re-

greso, pero en sentido inverso”. La idea  
permaneció latente hasta que, más de una 
década después, encontró su forma  
definitiva en manos de dos mujeres  
decididas a hacer historia.
La chispa final llegó cuando Anabella,  
ingeniera química y apasionada montañis-
ta, manifestó su deseo de sumarse a la  
travesía. “Hace un año sentí un interés  
inquebrantable por hacerlo”, cuenta. “Poco 
después se unió Luisina Fassi, y así formamos 

la primera cordada femenina que lo  
intentaría”.
La travesía se organizó en etapas de 15 a 
25 kilómetros diarios, dependiendo del  
terreno y las condiciones climáticas. En  
algunos tramos enfrentaron lluvias, niebla 

y noches de temperaturas bajo cero.  
Aun así, no hubo espacio para la queja:  
cada amanecer era una recompensa.

Esfuerzo, compañerismo y superación
Sin embargo, el destino tendría sus  
propios planes: en el quinto día, antes de 
llegar al Champaquí, “Luli” debió abando-
nar la expedición por motivos familiares, 
dejando a “Pato” y “Ana” solas frente al  
desafío.

“La montaña te enseña humildad 
y te conecta con lo esencial. Hacer 
300 kilómetros no es solo físico, 
es mental y emocional. Aprendés 

a convivir con tus miedos”
“Fue un impacto fuerte”, confiesa Patricia. 
“De pronto éramos dos, con la montaña por 
delante y sin certezas. Pero también fue ahí 

Durante 18 días, recorrieron cerca de 
300 kilómetros por las Sierras Grandes 
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       + información: Instagram: 
@ginger131017 - @anabellaanit

donde entendimos la magnitud de lo que  
estábamos haciendo”. Las dificultades no 
tardaron en llegar: “Los últimos seis días tuvi-
mos problemas para encontrar agua —a ve-
ces sólo estancada— y el cargador solar no 
lograba abastecer lo necesario. Estuvimos va-
rios días sin linternas”, recuerda.
El trayecto, sin embargo, también les regaló 
momentos inolvidables. “Somos montañis-

tas, disfrutamos cada experiencia, cada  
desafío”, cuenta Anabella. “Nos deleitába-
mos con los paisajes de la bellísima Córdoba, 
con el amanecer y el atardecer cada día.  
Desde arriba veíamos las ciudades a lo lejos, 
apenas perceptibles, y sabíamos que dejarlas 
atrás nos acercaba al éxito”.
Cada paso fue planificado con precisión. 
Las dos mujeres llevaban mochilas indivi-

duales con bolsas de dormir, ropa, carpa y 
comida para tres o cuatro días. “Seguíamos 
tracks que habíamos registrado hace 15 años, 
en la travesía original, pero ahora los hacía-
mos en sentido inverso”, explica “Pato”, quien 
supo ser Directora de nivel Inicial de la  
provincia hasta su retiro, y añade: “Era como 
caminar en espejo, como si la montaña nos 
devolviera la historia, paso a paso”.

"Fue un gran aprendizaje"
El momento de la llegada fue pura  
emoción. “Al llegar sentimos una alegría  
inmensa”, dice "Ana" con los ojos brillantes. 
“Nos esperaban las personas que nos habían 
seguido satelitalmente durante toda la  
travesía. Verlos ahí, tan felices como nosotras, 
fue mágico. Habíamos cumplido un sueño 
compartido”.
Cuando llegaron, dieron una breve charla y 
dejaron tres grandes “huellas”: Tres árboles 
autóctonos en la Escuela Domingo Faustino 
Sarmiento de Achiras.
La travesía no solo dejó huellas en los cami-
nos, sino también en el alma. “Fue un gran 
aprendizaje”, reflexiona “Ana”. “Sentí el amor 
por la naturaleza en cada paso, el valor de 
proyectar algo y hacerlo realidad, y la impor-
tancia de enfrentar los miedos andando. Me 
quedó una gratitud inmensa por quienes nos 
ayudaron y por ese amor al trekking que nos 
une a todos”.
Para Patricia, la experiencia trascendió lo  
físico. “Cuando volví, pensé en dejarles un 
mensaje a mis hijos: las limitaciones sólo  

existen dentro de uno. No hay barreras, no 
hay techos”, dice con convicción. “Algunos 
podrían pensar que lo mío es una limitación 
—no puedo consumir harinas ni lácteos—, y 
sin embargo tuve las mejores condiciones  
físicas de mi vida. A veces la dificultad o la  
supuesta limitación resultan ser el motor del 
éxito; sólo hay que cambiar la perspectiva”.
Ahora, mientras recuperan fuerzas, ya pien-
san en el próximo desafío. “Siempre hay una 
nueva cumbre esperándote… Pero más allá 
del destino, lo que importa es el camino… y 
con quién lo compartís”, revela “Pato”.
El eco de "El Regreso" resuena hoy entre las 
montañas y también en la comunidad  
montañista de Córdoba, como un recorda-
torio de que la pasión, la perseverancia y la 
conexión con la naturaleza pueden  
llevarnos a lugares impensados. Porque  
como dicen ellas, y lo demostraron paso a 
paso, "no hay límites cuando el alma camina 
en libertad".-



Noviembre 2025 Página 30

      + información:  Av. Lino Spilimbergo 
4449 - B° Villa Marta - Cel. 3516 65-3756.

El taller especializado en electricidad 
y aire acondicionado automotor sigue 
creciendo, con nuevas instalaciones, 
tecnología avanzada y atención per-
sonalizada para cada cliente.
 

Con el calor que se aproxima, el aire  
acondicionado del auto deja de ser un lujo 
para convertirse en una necesidad. Sin  
embargo, muchas veces el sistema  
comienza a fallar justo cuando más se lo 
necesita. En B° Villa Marta, desde Mar Cars, 
taller especializado en carga y reparación 
de aires acondicionados automotores,  
explican cuáles son los signos de alerta 
que todo conductor debería reconocer  
antes de que el problema se agrave.
“El conductor puede darse cuenta por el  
poco caudal de frío, por mangueras o  
condensadores rotos”, explicó Carlos Dante 
Chincho, quien junto a su esposa Mariana 
está al frente de Mar Cars. Ambos lideran 
este emprendimiento familiar que nació 
en octubre de 2014, cuando Dante decidió  
dejar de ser empleado de una firma tan 
prestigiosa como Mercedes Benz para 
abrir su propio camino. “Mar por Mariana y 
Cars por Carlos”, aclara con orgullo sobre el 
nombre del taller ubicado en Av. Lino  
Spilimbergo 4449.
Con más de una década de experiencia, 
Dante recomienda realizar un control  
preventivo del sistema de aire acondicio-
nado una vez al año. “No tiene costo, solo 
hay que pedir un turno, y la demora como 
mucho es de una hora”, indicó. Este mante-
nimiento permite detectar fugas, averías o 
fallas antes de que se transformen en repa-

raciones más costosas o en un mal  
momento en plena ruta veraniega.
Entre las fallas más comunes del aire  
acondicionado automotor se encuentran 
la falta de gas refrigerante, los filtros  
obstruidos, mangueras dañadas o proble-
mas en el compresor. Desde Mar Cars 
aconsejan no utilizar el aire con las venta-
nillas abiertas, encenderlo unos minutos 
cada semana incluso en invierno para 
mantener lubricado el sistema, y revisar 
periódicamente el filtro de polen para  
evitar malos olores y pérdida de eficiencia. 
Pequeñas acciones que ayudan a prolon-
gar la vida útil del sistema y mejorar su 
rendimiento.

Tecnología y atención de "primera"
Pero Mar Cars no se queda solo en el  
servicio técnico: en los últimos meses, el  

taller atravesó una notable renovación de 
sus instalaciones. “Colocamos un piso  
plástico para el mejor tránsito de los vehícu-
los, de modo que el cliente se sienta seguro 
donde deja su auto. También incorporamos 
una computadora de última generación que 
nos permite diagnosticar autos eléctricos e  
híbridos, y otra que detecta hasta diez  
posibles fallas del aire acondicionado”,  
detalló Dante.
Esa apuesta por la tecnología va de la  
mano con una filosofía de trabajo que se 
centra en el compromiso y el cuidado. “En 
Mar Cars tratamos los autos como si fueran 
nuestros, por eso tenemos cuidados extre-
mos a la hora de trabajar. Todos nuestros 
trabajos son con garantía, y además conta-
mos con baterías líderes del mercado como 
Moura y Varta”, destacó Mariana, subra-
yando el valor agregado que los distingue 

en un rubro cada vez más competitivo.
El crecimiento de Mar Cars también se  
refleja en la confianza de los clientes,  
muchos de los cuales llegan por recomen-
dación. La combinación de atención per-
sonalizada, equipamiento de avanzada y 
cumplimiento en los tiempos de entrega 
es parte de una fórmula que se mantiene  
vigente desde los primeros días del taller. 
De cara al verano, Dante y Mariana  
recomiendan a los conductores realizar un 
diagnóstico computarizado del estado de 
la batería, arranque y alternador antes de 
salir a la ruta. “Un mantenimiento de arran-
que y alternador, y un diagnóstico computa-
rizado del estado de batería ,arranque y al-
ternador antes de viajar es lo ideal”, 
remarcaron. Con ese control, aseguran, el 
auto queda listo para afrontar las altas 
temperaturas sin sorpresas.
A once años de su creación, Mar Cars sigue 
creciendo con el mismo espíritu que lo vio 
nacer: profesionalismo, cercanía y pasión 
por los autos.- 

“En Mar Cars tratamos los autos 
como si fueran nuestros"
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La “Brujita” Bongioanni forma  
talentos en el fútbol chileno
A los 46 años, el ex futbolista cordo-
bés encontró en Ñublense una nueva  
etapa de crecimiento profesional.  
Desde Chile, cuenta cómo vive su  
experiencia como Director Técnico  
Institucional y ayudante de campo, su 
visión sobre el desarrollo juvenil, las 
diferencias con el fútbol argentino y los  
sueños que aún lo impulsan.

 
“Soy un producto de la Liga Cordobesa… 
siempre digo: Gracias al fútbol pasé de jugar 
por la coca en el barrio a jugar la Copa Liber-
tadores… Nací en barrio Los Boulevares y me 
fui a probar a Huracán de barrio La France y 
ahí arranqué mi vida dentro del fútbol, prime-
ro como jugador; y desde hace unos años, 
como entrenador”, expresa Federico  
Bongioanni, nacido en B° Los Boulevares y 
vecino de B° Marqués de Sobremonte, y  
habla pausado, con la serenidad de quien 
aprendió que el fútbol no solo se juega 
dentro de la cancha. Desde Chillán, en el 
sur de Chile, donde vive desde hace un 
tiempo, el ex jugador de Huracán de B° La 
France, Instituto y Talleres, entre otros equi-

pos, comparte su presente en Ñublense de 
Chile, el club que lo recibió con los brazos 
abiertos.

¿Cómo se dio tu llegada a Ñublense y 
qué te motivó a emprender este nuevo 
desafío en el fútbol chileno?
Hace tiempo venía hablando con Sergio  
Gioino, el presidente. Después de varias  
charlas se dio la posibilidad de sumarme. Me 
motivó seguir creciendo en la profesión, en-
frentar nuevos desafíos, exigirme y, sobre  
todo, seguir aprendiendo. 

Actualmente sos Director Técnico Insti-
tucional y ayudante de campo del pri-
mer equipo. ¿Cómo se complementan 
esos dos roles en tu día a día?
Soy parte del staff institucional. Estoy todos 
los días con la primera y también soy el gestor 
deportivo del club. Me gusta mucho lo que 
hago y para eso me preparé. Veo las inferiores, 
me reúno con los profes y los técnicos, con el 
coordinador, y tratamos de mantener una  
línea de trabajo común. Cuando veo jugado-
res destacados, los invito a entrenar con  
primera para que sigan creciendo y el DT los 

conozca. Es una gran satisfacción verlos  
progresar.

¿Qué diferencias encontrás entre el  
fútbol chileno y el argentino?
Tenemos un club con un hermoso predio, gim-
nasio, canchas en muy buen estado y todo lo 
necesario para desarrollarnos. Además, se  

está construyendo una cancha sintética que 
estará lista en diciembre, y un nuevo espacio 
para primera división. Todo eso quedará para 
inferiores, lo que muestra el crecimiento  
institucional. En cuanto a lo futbolístico, la 
principal diferencia que noto es la dinámica y 
la intensidad.

¿Qué es lo que más se extraña?
La vida en Chillán es linda, tranquila… pero 
uno siempre extraña: la familia, a mi mujer 
(Soledad), a mis hijos (Martina, Giuliano y  
Guillermina), los amigos y las costumbres de 
Córdoba.

¿Qué balance hacés de tu paso hasta 
ahora por Ñublense y cuáles fueron los 
principales logros o aprendizajes?
Muy positivo. Este es un club que antes contra-
taba juveniles de otros equipos para cumplir 
con los minutos obligatorios que exige el  
torneo. Yo llegué para potenciar el trabajo 
con jugadores propios, y los resultados fueron 
excelentes. Debutaron varios chicos del club, 
algunos firmaron contrato profesional, otros 
fueron convocados a selecciones, y formamos 
un selectivo para seguir observando talentos. 
Es el fruto del trabajo conjunto de todo el staff, 
los profes de inferiores y, sobre todo, de los  
jugadores.

¿Cuáles son tus proyectos y sueños?
Este año tuve la posibilidad de sentarme en el 
banco en Copa Libertadores, algo que soñaba 
desde siempre. Quiero seguir creciendo y  
disfrutando de este camino, ayudando a los 
futbolistas a ser mejores jugadores y mejores 
personas.- 
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En noviembre, este tradicional local  
gastronómico de la zona norte de la ciu-
dad de Córdoba celebra su 23º aniversa-
rio siendo el punto de encuentro para 
familias, amigos, parejas y amantes de 
la pizza a la piedra, lomos, hamburgue-
sas, empanadas, tartas y minutas. 

Hace 23 años, el horno de la Pica Piedra se 
encendía por primera vez en la zona norte 
de la ciudad de Córdoba, cuando las fami-
lias llegaban para probar una pizza cocina-
da “a la piedra” —ese sello que hoy sigue 
siendo su fuerte— y se encontraban con un 
ambiente cálido, mesas compartidas y un 
equipo que entendió desde el primer día 
que la gastronomía no era solo comida,  
sino vínculo. Desde entonces, el local se 
convirtió en escenario de cumpleaños, reu-
niones de amigos, tercer tiempo de fútbol, 
salidas y sobremesas largas.
“Pica Piedra es todo para mí, es mi trabajo, mi 
casa, mi sueño, mi vida… son 23 años dedi-
cándole todo, no solo tiempo, sino también 
energía, pasión, amor y esfuerzo”, señala 
emocionado Julio Alvarez, su dueño. 
Sin lugar a dudas, el alma del negocio sigue 
siendo el equipo: quienes trabajan en coci-

na, atención, caja, delivery, muchos con 
más de una década en el local, cuentan que 
el orgullo es escuchar: “Acá vengo desde  
chico”, “Llevé a mis hijos cuando tenían 8 
años”, “Esta pizza es como la de siempre”. Es 
esa fidelidad lo que hace que la celebración 
de los 23 años sea también un tributo a la 
comunidad que acompañó el negocio.
Al mirar la carta actual, queda claro que la 
pizza sigue siendo protagonista: una masa 
bien cocida, el crujiente del borde, y varie-
dades que van desde la muzzarella hasta 

combinaciones más osadas como ananá, 4 
quesos o calabresa. Pero Pica Piedra amplió 
su universo: hamburguesas, lomos comple-
tos, empanadas, minutas, tartas y picadas 
integran hoy un menú que atiende todos 
los gustos y momentos. Los envíos a domi-
cilio se consolidaron y siguen junto al  
salón, adaptándose sin perder la calidez de 
siempre.
Desde hace 2 años, la ubicación en Monse-
ñor Pablo Cabrera 2870, les permitió combi-
nar tranquilidad barrial con buen acceso. El 
volumen de pedidos a domicilio aumentó 
en los últimos años y las instalaciones se 
adaptaron para ofrecer servicio cómodo, 
familiar y moderno sin perder la esencia. 
Muchos clientes destacan que, aunque  
renovaron horno, ventilación y salón, el  
sabor sigue siendo el mismo de los  
primeros días.
Por supuesto, llegar a 23 años no fue solo 
encender el horno cada día. Fue vencer  
crisis económicas, adaptarse a tecnologías, 
a los cambios de costumbre, al delivery, a la 
competencia feroz. Fue también mantener 
precios razonables, generar clima de casa, 
crear un menú que evoluciona sin traicionar 
la esencia. Como dice su dueño: “La receta 
se mantiene, el horno cambió, pero lo que 

más importa es que cada cliente salga con la 
sonrisa de la primera vez, la panza llena y el 
corazón contento”.
Ahora, mientras noviembre se prepara para 
ser mes de celebración, Pica Piedra invita a 
cortar porción, brindar con gaseosa o  
cerveza bien fría, encontrar amigos y  
reencontrarse con el sabor que ya forma 
parte del barrio. Si bien la pizza a la piedra 
sigue siendo el “fuerte”, la carta ampliada es 
un reflejo de crecimiento: un lugar que  
comenzó como pizzería clásica y hoy es  
referente de encuentros informales, comi-
das de mediodía, cenas de fin de semana y 
delivery a la casa.
“Quiero agradecer muy especialmente a mi 
equipo de trabajo que deja todo cada día, a 
nuestros fieles clientes, a los clientes nuevos 
que ahora nos elijen, y a los proveedores por 
todo su apoyo. Con 23 años cumplidos, una 
clientela que acompaña y una carta que sigue 
seduciendo, PICA PIEDRA invita a comer,  
levantar la copa y brindar por lo vivido… y 
por lo que vendrá”, afirma el “Matador” Julio 
Alvarez.
Y así, 23 años después, Pica Piedra sigue 
siendo esa pizzería de barrio que muchos 
aman y muchos recomiendan. Porque fren-
te a una buena pizza se repiten los encuen-
tros, se reavivan amistades y se escriben 
memorias.-

PICA PIEDRA: 23 años de pizza  
artesanal y sabor auténtico

 + información:  Av. Monseñor Pablo 
Cabrera 2870 - Cel. 3516164554 -  

Tel. 4765311 - Tel. 4764664
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El cantante y profesor de B° Poeta  
Lugones conmemora más de cuatro 
décadas de carrera, pasión y ense-
ñanza. Desde sus inicios a los 14 años 
hasta su presente como formador,  
Esteban Pereyra sigue cantándole al 
amor con el alma y el corazón.

En una tarde cargada de recuerdos y  
emociones, Esteban Pereyra - más conoci-
do como "Esteban King"- celebró el pasa-
do 6 de noviembre su Cumpleaños, y a su 
vez 42 años junto a la música. Nacido en 
Córdoba capital, creció en B° La France y, 
desde los 2 años, se instaló con su familia 
en Poeta Lugones, donde aún vive. “Era  
todo campo, no había nada más que la  
fábrica al lado del CPC Monseñor”, recuerda 
con una sonrisa que mezcla nostalgia y  
orgullo por su barrio.
La historia musical de Esteban comenzó 
de la mano de su padre, el reconocido  
cantautor "El Boyerito", figura entrañable 

del folklore cordobés. “La primera vez que 
subí a un escenario a cantar fue a mis 14 años. 
Recuerdo que tenía un miedo aterrador, me 
temblaba todo. Lo mío con la música fue  
hereditario: mi padre fue folklorista toda la 
vida. Él fue quien marcó mis primeros pasos, 

me dio mis primeros consejos y me subió al 
escenario por primera vez”, rememora el hijo 
de Aida y Esteban. 
Con los años, fue puliendo su talento y su 
técnica. “Luego me perfeccioné con Josefina 
Reyes, quien me enseñó todo lo que sé y de 
quién hasta el día de hoy estoy muy agrade-
cido. Ambas personas ya no están, pero me 
marcaron a fuego”, confiesa con emoción 
el hermano de Sonia, y el Tío de Micaela, 
Sebastián, Brenda y Thiago.
 
Un canto que transforma
“La música ocupa un lugar muy importante 
en mi vida. No me imagino un día sin tener 
contacto con ella: cantando, preparando mis 
shows o simplemente abocado a mis alum-
nos, enseñándoles vocalización, interpreta-
ción y canto. Soy un enamorado de la música 
porque descubrí que ella todo lo transforma. 
El canto, para mí, es un estilo de vida”,  
asegura, convencido de que la docencia 
también es una forma de seguir creando.
“Mi fuerte es lo melódico, lo romántico, lo 

Esteban King celebra 42 años  
junto a la música que marcó su vida

que me es más fácil sentir y que sale de lo 
más profundo de mí. Siempre voy a cantarle 
al amor”, afirma, dejando claro que su  
vínculo con la música va más allá de lo  
artístico: es una manera de vivir, de  
sanar y de conectar con los demás.
Su pasión lo llevó a fundar en 2012 la  
Escuela de Canto Esteban King, un espacio 
que hoy ya cuenta con 13 años de historia. 
“Esto no es un taller de música, pero tenemos 
un abordaje desde la música; no es un taller 
de canto, pero tengo cantantes; no es un  
taller de locutores, pero tengo locutores. En 
fin, es un espacio artístico y de recreación. 
Aquí encuentran sus emociones más disten-
didas y latentes; y aflora el autoestima, la 
buena onda, la empatía y la amistad verda-
dera”, describe orgulloso el "Papá del  
corazón" de Tomás, quién desde hace  
unos años se convirtió en un Ángel que lo 
acompaña desde el cielo.
Esteban King celebra mucho más que un 
cumpleaños: celebra una vida entera  
dedicada a lo que ama. Una vida donde el 
escenario, la enseñanza y la emoción se 
funden en un mismo acorde, ese que sigue 
sonando con la misma fuerza que aquella 
primera vez que un joven de 14 años se 
animó a cantar, temblando, pero decidido 
a no bajarse nunca más.-

"Querido Esteban: Te agradezco de  
corazón tú paciencia,  tú amistad y por  
sobre todo el inmenso amor que le dedicas a 
la enseñanza del canto,  sin mezquindades 
de ninguna índole siempre brindando todo 
tu conocimiento de la manera más sencilla 
y fácil de entender,  adaptandote a todos los 
niveles y necesidades de tus alumnos y  
siempre con la mejor predisposición".  
(Ariel Beltramo)

"Querido Profe: Gracias por compartir  
todo su conocimiento conmigo. Gracias por  
regalarme  horas de felicidad, gracias por 
enseñarme de la manera más correcta y  
paciente, pero sobre todo de ser parte de mi 
vida, y contagiarme de su pasión por la  
música". (Liliana)

"Para mí tenes un Corazón de León, y sos    
sinónimo de humildad, trabajo, dedicacion, 
paciencia, amor y alegría de vida  que te   

Al Profe, con cariño...
hace grande en sabiduria y por eso  
brillas entre tantos". (Mercedes Troitiño)

"Mi estimado y excelente profesor y  
persona. Gracias por guiar mi camino, tus 
palabras de aliento son el motor que  
impulsa mi sueños. Gracias por tu arduo 
trabajo, por tu paciencia, y por darle valor 
a tu eneseñanza. Eres único. Gracias de  
todo corazón por todo. ¡Te quiero mucho!". 
(Elvira Tula)
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 CARLOS ANDRÉS "BOCHA" HOURIET (Relator de fútbol de CADENA 3)

"Amo el fútbol de Córdoba con todo 
mi corazón y la gente lo sabe"

Recientemente distinguido con el  
Título Honoris Causa por el Institu-
to Mariano Moreno en la entrega de 
los premios Hugo Baromei 2025, el  
carismático relator de CADENA 3 nos 
transmite su historia, su vigencia y su  
pasión por el relato.

¿Relator se nace o se hace?
Hay un poco de las dos cosas. Con los años 
me puse a pensar y en mi caso había una  
vocación intrínsica.  Iba a la escuela secun-
daria y mentalmente iba a relatando parti-
dos que me imaginaba. Yo imitaba al  
"Gordo" Muñoz, a los grandes relatores de la 
época y hasta decía la publicidad. Siempre 
me gustó la locución y era maestro de cere-
monia en los actos escolares. Luego estudié 
electrónica, tuve mi taller de radio y TV e  
instalaba esteros en los autos. Con el tiempo 
me casé, me fui de Villa María a vivir a  
Berrotarán, y ahí arranqué hacer un  
programa de radio los sábados a la mañana 
("La Mañana Feliz"). Era un programa  
ómnibus, y el dueño Fantini quería empezar 
a relatar futbol y yo me sumé al equipo. Así 
fue cómo empecé, hace ya 40 años. Yo creo 

que todo se va dando solo porque como se 
dice: "El destino está escrito". Pero con la  
vocación no alcanza, necesitas nutrirte de 
conocimientos. Yo no tuve estudios pero tuve 
mucha suerte, porque Dios me puso en el  
camino al mejor Profesor que uno podría  
soñar tener en el Periodismo Deportivo que 
fue Victor Brizuela. Él, en una cabina de 
transmisión, me dio clases y me enseñó  
durante 20 años y encima me pagaba un 
sueldo… algo maravilloso y soñado. Era  
como jugar al lado de Maradona o de Messi. 
A través de su experiencia, pude aprender.
Ya de grande, me formé en el Instituto  
Mariano Moreno, hace 35 años atrás, siendo 
de la primera o segunda promoción. Las  
clases de Periodismo Deportivo eran los  
sábados, de 8 a 20hs. y veníamos los que  
éramos del interior de Córdoba. Así fue que 
pude estudiar y abrazar esta carrera.

A pesar de ser el relator más querido y 
más escuchado, siempre mantuviste la 
humildad y el carisma... ¿Cómo haces 
para mantener ese perfil bajo? 
Yo esperé siempre. Relaté mi primer mundial 
a los 60 años. Bendiciones que da la pacien-
cia, la perseverancia y el respeto. Esperé que 

abrieran el camino los Brizuela, los Wehbe, 
los Torri, los Nilo Neder...  Para mi señora ("La 
Gringa") y mis hijos, yo soy el número "1" y 
eso me alcanza y me sobra. Hace 30 años 
que me rodeo con un grupo de tipos como 
Falucho Laciar, Daniel Willington, el Negro 
Videla, el Chiche Sosa… todos capos. La vida 
me enseñó a fijarme en ellos, en estos tipos 
que siendo unos fenómenos en lo suyo,  
nunca se la creyeron. Entonces... ¡Cómo me 
las voy a creer yo si soy un simple narrador de 
fútbol! Dios me dio la inteligencia para en-
tender que no formo parte del juego, que soy 
un relator, no un neurocirujana o un Favalo-
ro…. Yo solo relato un juego. Es por eso que 
tengo que agradecerle a Dios que venga un 
chico y se quiera sacar una foto conmigo, o 

un hincha, o un colega… eso es lo más lindo 
que me llevo de la profesión: el cariño, el  
respeto y el reconocimiento de la gente y de 
mis propios colegas.  

¿Por qué crees que la gente se sigue 
emocionando tanto con tus relatos?
Porque soy un hincha del fútbol de Córdoba,  
amo el fútbol de Córdoba con todo mi  
corazón y la gente lo sabe. Yo sufro cuando 
pierde Belgrano, Talleres o Instituto… llego a 
mi casa triste, me amargo, me pongo mal. 
Hace 40 años que vivo gracias al fútbol de 
Córdoba. Así que no me vengan a preguntar 
si soy de Talleres, Belgrano o Instituto. Sería 
como si me preguntaran a cuál de mis hijos 
quiero más. Para mí, relatar no es gritar, sino 
sentir.

En agosto de 2024 te recuperaste de un 
cuádruple bypass por una afección  
cardíaca... ¿Tuviste miedo de no volver 
a relatar?
No, no porque no era prioridad. Siempre  
digo que en tu profesión vos tenes que dejar el 
alma… pero no la vida. Porque la vida  
está en tu casa, en tus afectos, en los que te 
quieren y aman de verdad, los que te  
bancan, se juegan y dan la vida por vos. Si vol-
vía a relatar, bárbaro... y sino volvía, no pasaba 
nada porque la vida es lo más importante.-


